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BRANDING

Construye t0 marca con personali-
dad ¢ identidad propia.

Tu morca €s

BRAND

PROCESOGEEK

< 0 © 0

FPROCESO F:F_F__I"ﬂ
B °\ombre de tu proyecto ®

Escoge un nombre gue tenga coherencia con
¢l producto o servicio que vas a ofrecer.

di fuera una persona {qué rasgos tendria?

¢Necesitas auda para crear tu marca

Click Aqui

Comprueba que:

O Es facil de recordar

O Es facil de pronunciar

O Es corto

O Suena bien en varios idiomas
O Esta Disponible
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IDENTIDAD DE LA MARCA

LINEA GRAFICA

Tu marca debe ser mucho mas gue una simple

imagen ¢s un signo de identidad viva. Para tarjetas de presentacioén, hojas volantes, comunica-
dos de prensa y redes sociales, ¢scoge una linea grafico,

, o es decir como te mostrards a las personas. Debes ser cohe-
Para elegir los elementos graficos que te van @ rente con lo que deseas fransmitir

represetar debes:

- Conocer a tu cliente
- Definir como quieres ser asociado: tus aspira- ¢Necesitas o UO'OCI_OT :"89" tu linea grafica?
. . . . IC Ul
ciones, fortalezas, experiencias y emociones =

DECIDE COMO SERA TU IDENTIDAD CORPORATIVA
O 1SOTIPO ‘E
Elemento totalmente grdfico Lag-:-
No lleva texto
LOGOTIPO co
O Cuanto tu marca es totalmente \{]“l I*: cﬂ“ﬂ“
texto
O Imagenes
IMAGOTIPO (G
Una combinacién de texto y LACOETE w/
elementos graficos separados
Tipografia

O [ISOLOGO laws @
Una mezcla de elementos - e

graficos y texto
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PLAN DE NEGOCIOS

PROCESOGEEK
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:Que vas a ofrecer? (Como y porqué tu pro-
ducto es diferente y mejor)

Segmenta tu nicho de mercado (;a quienes va
dirigido tu producto?)

Coémo y dénde se encontrard tu producto

Escribe tu plan de PUBLICIDAD Y MARKETING

¢Necesitas ayuda para crear tu plan de

negocios? Click Aqui
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ANALISIS FINANCIERO

El andlisis econdmico-financiero viene dado
oor ¢l conjunto de cdalculos que permiten
medir la rentabilidad y analizar la viabili-
dad econdmica de un negocio.

varlao a colO.

PROCESOGEEK

000

FPROCESO EEEH

HPERTINER
Calcula los fondos necesarios para poner en marcha tu ne-
gocio: las aportaciones de capital propio y de terceros, y
desarrolla una prevision real de posibles ingresos por ven-
ta.

Calcula los beneficios previstos mediante la cuenta de re-
sultados.

Conoce en cada momento como se encuentra la empresa
en terminos econdmico-financieros, mediante ¢l balance de
situacion.

cNecesitas auuda para crear tu andlisis

finaciero? Click Agqui

CAFITAL EMPRENDEDOR
« CAPITAL SEMILLA

« DEUDA DE

CORTO

PLAZD

aAnIa)e op ofnyy

CAPITAL
PRIVADD
+ DEUDA
MEZZAMINE

Eentabilidad

VALLE DE LA
MUERTE

B
Tiempo dié aperaciin
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TARIFARIOS

Para estapblecer ¢l valor a tu producto debes
orimero conocer el costo.

PROCESOGEEK
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Existe una formula general INDISPENSABLE para calcular el pre-
cio de venta de tus productos.

CM+MO+G+b= PPM

Aplicar dicha formula es sencillo. Te lo explicaremos a con-
finuacion:

CM = Coste de los Materiales
MO= Mano de obra

G = Gastos

B = Beneficio (percibido)
PPM= Precio al por Mayor

Precio al por Mayor + (X) ¥ de ganancia
Precio de Venta al Publico

¢Necesitas ayuda para crear una lista de pre-

cios eficiente? Click Aqui

NOTAS:
LOS GASTOS GENERALES Y MANO DE OBRA DE-
BEN DIVIDIRSE POR CADA UNIDAD PRODUCIDA
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CREA TU ESPACIO
DIGITAL

Oportunidad

Ventas por &7

internet ‘ "
Tu Pogina de interne

iar la per-
debe reﬂeJOr
sonolidod Y frescura

de quien tu eres:

PROCESOGEEK

< 0 © 0
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Hoy dig, no tener un sitio web es como no existir. Y es que, es-
oecialmente para los emprendedores, es importante que, des-
de un principio, sus clientes potenciales, inversores y bancos
oucdan encontrar algun rastro de ellos en la red.

Estrategia web para cualquier negocio

En la estrategia de la construccion de tu sitio es altamente
recomendable que tomes en cuenta o siguiente:

[.¢Qué es lo que hace tu producto o servicio? Esta informa-
cion debe ser lo primero que el usuario leerd en tu sitio.

2. Coherencia entre la identidad de tu sitio: Logo, estilo ¢ ima-
gen v lenguaje. Todo debe estar acorde con el enfoque de
tu producto o servicio.

3.Datos de contacto completos: esto transmite confianza.
Debe ser la via mas sencilla de que puedas responder in-
quietudes de los clientes.

Recuerda gue lo mas importante en tu sitio web es vender,
debe trabajar por ti... esto te permitird validar y armar las
bases solidas de tu negocio.

: $
ko atencidn de lo gente astd :
® a internst $ @":;ﬂi de venta

.
stros productos y sarveios
deben astar ahi. bien pasicionadas

para captor su atencion

¢No sabes
cdmo crear

tu espacio en

la webk?
Click Aqui
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Para todo emprendedor, es imprescindible que utilices las re-
des sociales, tanto para estar en contacto con tus clientes
como para atraer a aquellos potenciales.

CONCEPTOS VITALES PARA EL MANEJO DE REDES:

. No todas las redes funcionan igual para todos los nego-
cios, ¢stas varian segun cada sector.

2. Escoge como usards cada red social en base a los objeti-
vos planteados.

3. Usa las redes para captar leads

RE D ES SO C IAL ES 4. Utiliza minuciosa y estrictamente tu Branding.

S. Mueve enlaces a tus articulos en busca de link building

Ser digital no significa tener presencia en todas (link baiting)
las Redes, significa usar correctamente las Redes 6. Capta suscriptores al blog de tu negocio (no solo segui-
como canal bilateral y apoyo de ventas. dores)

/. Haz post venta mediante tus redes.

8. Usa tus redes para hacer networking.

Trdtico 9. Cada red social tiene diferentes posibilidades que debe-
[l Facebook mos tener en cuenta y analizar en cada caso.
& instagram ‘ Re- 0. Decide si trabajards mas en grupos o comunidades.
& Google Poro Triunfor en 5 'l Dedi Hioar | d ql
i oles neces! . Dedica un presupuesto para utiilizar la red social para
& des SocC SFfine. oautar por publicidad (twitter ads, o facebook ads,..),
Landing Page tos buen | . ) -
| 2. Esteblece un tiempo limite para fijar tus objetivos en las
'\ﬂ b o redes dentro de tu plan de social media.
\E l__El ¢Necesitas ayuda para llevar profesionalmen-
te tus redes sociales? Click Aqui
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